
企業訪問取材まとめ 一般社団法人学生キャリアサプリ研究会

取 材 者 結城・岡田

取 材 先 (社 名 ) 山元建設株式会社

取 材 先 住 所 福岡県遠賀郡岡垣町糠塚1325-12

取 材 先 業 種 戸建建築業

取 材 応 対 者

(職 名 ・ 氏 名 )

代表取締役社長

山元 広昭 様

取

※質問内容および回答は下欄に箇条書きのこと

材 内 容

・企業理念について

→「ありがとう」という感謝の気持ちを大切にする(周 りの住民やお客様に対して)

・競合他社との違いについて

→本気で家を建ててほしいお客様が来訪される(信頼できるから紹介されて来店されるお客

様もいらつしゃる)。 また、モデルハウスを見るとほば契約が決まる。さらに、一部事業を外部に

委託することで、固定費用を減らすことも可能になつた。大手の会社は、富裕層向けの70～ 8

0坪の家を販売しているが、当社は、30～ 40坪の3LDKの 家を2500万～3000万の価格帯

で販売している。

・仕事のやりがいについて

→住宅がメイン。結婚のように長い付き合いをするため、お客様から喜ばれる。

・事業内容 (建築から販売まで)について

→注文住宅。

・年間の受注件数と実績について

→新築からリフォームなど約100件。

新築が20件。

・土地の確保について

→業務提携している不動産に案内してもらう。

・今後の事業拡大について

→地域密着を掲げ、会社から車で30分以内の範囲で事業を行う。

・今まで大変だつたこと

→プレッシャー。このことは、常にお客様をはじめ、地域の方々に見られているという緊張感を

持つということ。また、今日が大切な日だと意識して、集中力を高めること。しかし、緊張が高い

状態が続くと、思わぬ怪我などの危険性があるので、たまには休息を入れてリラックスする。

・意識していること

→常に見られていること。人に見られているという意識を持つことで、きちんとやろうと思える。

・雰囲気づくりについて







琴

↑元から、家電や家具をつけておく。そのことにより、お客様にとって、いらないものを減らすこ

とで、購入費用が減額となる。しかし、家電などは原価で金額に含んでいることから、一般の家

電量販店で購入するより安いので、ほとんどのお客様はそのまま購入している。

取 材 先 検 討

※取材内容から検討のこと

○取材先に興味をもった点 社長が子ども食堂の事業を行つていたということ。

○取材先に感心したこと 一般向けの住宅を考え、大手工務店よりも低価格で販売して

いること。

○取材先の特徴 社長のコスプレを名刺にしたり、子ども食堂のようなボランティ



※特筆すべき特徴、他社との

比較による特徴など

アを行つたりするなどして地域の住民に会社を覚えてもらう工

夫を行つていたこと。また地域密着を徹底し、事務所から30

分圏内の住民を相手していた点。

○就職先として考える場合

に、どこが魅力となるか

固定概念にとらわれず、有名キャラクターやサンタクロースの

コスプレを自らの名束1に して、西己るなど、ステレオタイプにとら

われない新しい形の広報活動を行つている。そのため、地域

に愛される企業作りを目指している点が魅力となる。

○その他 (感想など) 営業を一切せず、オフィスにいらっしゃったお客様に本気で対

応していることが分かつた。またペット向け住宅の販売を行つ

ていることから、猫が営業部長を務めていると仰つていた。

取 材 先 の 魅 力 (検討結果)

社長自らコスプレしたり、子ども食堂などで地域貢献していたりすることから努力をしていると思

った。また、商談スペースに猫が遊べるような場所があり、子供にも人気のある会社づくりをし

ていると感じた。そしてこのことからも、地元にも信頼される地域密着型の会社作りをしている

様子を伺うことができた。


